Ausbildung: Deine Ansprechpartner:

Wahrend der Ausbildung durchldufst Du Martina Jeschke
verschiedene Fachbereiche, wie zum Beispiel: Ausbildungsleiterin
Telefon: 06102 246-212
e Einkauf E-Mail: ausbildung@swni.de
e Vertrieb & Energiehandel ‘ g e irerks S

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung!

Oder hast Du noch Fragen? Dann rufe uns

* Buchhaltung einfach an. Wir informieren Dich gerne

e Kundenservice/-buchhaltung Uber die Moglichkeiten in unserem Hause!
Oder folge uns einfach auf Social Media unter:

e Personalmanagement

Offnungszeiten:

Montag bis Mittwoch
08.00 - 15.30 Uhr

Donnerstag
08.00 - 18.00 Uhr

Freitag
08.00 - 12.00 Uhr

Ausbildung
Industriekaufmann/-frau

Schleussnerstralle 62 (m/W/d)
63263 Neu-Isenburg

Telefon: 06102 246-199
E-Mail: info@swni.de
WWW.swni.de

Stadtwerke Neu-Isenburg GmbH

Weil wir hier leben.




Fur die Ausbildung zum/zur
Industriekaufmann/-frau (m/w/d) solltest Du
u.a. folgende Voraussetzungen mitbringen:

e guter Realschulabschluss

e PC-Kenntnisse und Spald am Arbeiten mit
dem Computer

e Sprachgewandtheit, sowohl im Schrift-
verkehr als auch im Sprachgebrauch

e Mathematikkenntnisse

e Teamfahigkeit

Deine Bewerbung sollte enthalten:

Bewerbungsschreiben

Lebenslauf

Zeugnisse
Zertifikate

Ausbildungsgang:

Ausbildungsdauer: 3 Jahre

Probezeit: 4 Monate

Blockunterricht in der Max-Eyth-Schule
in Dreieich

Zwischenprifung im 2. Ausbildungsjahr
Abschlussprifung im 3. Ausbildungsjahr

Das bieten wir Dir:

Ein offenes und kollegiales Arbeitsklima

Durchschnittliche Arbeitszeit 38 Std./Woche

30 Tage Urlaub pro Jahr
Vermodgenswirksame Leistungen
Urlaubs- und Weihnachtsgeld
Altersversorgung (ZVK)

Jobticket und Jobrad

Berufsfelder:

Industriekaufleute befassen sich mit unter-
schiedlichen Aufgabenbereichen:

Sie sind im Einkauf, Vertrieb und Marketing,
Personalmanagement, Finanz- und Rechnungs-
wesen, Controlling, Kundenservice und Kunden-
buchhaltung, aber auch in technischen Ab-
teilungen tatig. Abwechslung ist garantiert.

Naturlich sind fUr die einzelnen Bereiche
bestimmte Zusatzkenntnisse wichtig. Im
Finanzbereich kimmern sich Industriekaufleute
z. B. um Kosten- und Leistungsrechnungen, im
Vertrieb fihren sie Verkaufsverhandlungen und
erarbeiten Angebote und im Personalmanage-
ment stellen sie Mitarbeiter ein und betreuen
diese. AuBBerdem erstellen sie die Personal-
statistiken und kimmern sich um die Gehalts-
abrechnung.

Da die Industriekaufleute sowohl mit Kunden,
als auch mit Zulieferern, Mitarbeitern und der
Geschaftsleitung kommunizieren, sind sie im
Unternehmen ein wichtiges Element.

Weil wir hier leben.



